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DIGITAL TRANSFORMATION UNTUK KOPERASI DESA/ 
KELUARAHAN MERAH PUTIH

PT. Imfea Software Solusindo (ISSO)

DINAS PERDAGANGAN KOPERASI DAN UMKM
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DAFTAR
ISI

Pengenalan
Introduction

Penutup
Keep it touch!

Kenapa Digitalisasi ?
What we do

Digital Transformation utk Bisnis
Our awesome projects

Google Trend  & Google Adword
Our new ideas

Big Data Analytic
Marketing research and our data
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Digital 

Transformation

untuk Bisnis
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DIGITALISASI PADA KEUANGAN MIKRO

1) Existing Policy Pemerintah  Indonesia  menargetkan modernisasi 500 Lembaga Keuangan sebagaimana

tertuang dalam Rencana  Pembangunan Jangka  Menengah  Nasional  (RPJMN)

2020-2024.

Kementerian  Koperasi dan UKM telah  meluncurkan

program transformasi digital  bagi  KSP serta  KSPPS pada

2020.

Tujuan:  untuk menumbuhkan  penggunaan sistem 

digital dalam aspek operasional dan pelaporan bisnis.Contributive

Society
Empowerment

Inclusive

Affordable

Convenient

Stable Sustainability

Green

ResponsibleSME
Ensure Risk

Management
Financing

Competitive Advantage
OJK  telah  menerbitkan  Digital  Finance Innovation

Road Map and Action Plan 2020-2024.
Support SDGHigh Penetration

OTORITAS

KEUANGANResponsible Innovation I  
JASA Tujuan:  Memungkinkan kontribusi  melalui  layanan

Digital
Ecosystem

vil
Data

keuangan digital yang memberdayakan

masyarakat dan memperluas pembiayaan  UMKM.

Bl juga mengeluarkan Blue Print Pembayaran

Indonesia 2025.

Tujuan:  Dapat  mengangkat 62,9 juta  UMKM menjadiRoadmap Digitalisasi Keuangan Indonesia berkembang dan berkelanjutan melalui layanan

keuangan digital.



Financial Technology



Platform Pelatihan Gratis dgn Talentakoperasi.id

https://talentakoperasi.id/


Platform Belajar Gratis dgn tumbu.co.id & ukmindonesia.id

Kamu akan jadi Tahu dan Mampu

https://tumbu.co.id/
https://ukmindonesia.id/
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Pengenalan

Kenapa Harus

Digitalisasi ?





















Pembagunan Akses 
Internet sampai ke 

daerah 3T



Android Apps untuk Anggota



Android Apps untuk Nasabah (Lanjutan)



Halaman Dashboard



Menu Rapat



Standar Operasional Prosedur (SOP)



Laporan Neraca



WhatsApp Notification



Laporan Neraca



Laporan Laba Rugi



Laporan Neraca



Prosentase NPL



Lap Performance Marketing
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Point of Sale (POS)











Cocok Untuk Bisnis

No Nama

1 Unit Simpan Pinjam

2 Toko Minimarket/ Sembako

3 Apotek

4 Klinik

5 Cold Storage, dll.
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Big Data Analytic
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Menggunakan Google Trends



We are drowning in 
data, but starving for 
knowledge! .
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Data penjualan kita yg tersimpan 
marketplace sangat besar, tetapi 
mau kita apakan? Bingung...?



1

2

Penerapan Strategi Bisnis Berdasarkan Data
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Contoh penerapan Big Data

Contoh, pada hari kamis malam, 1000 pelanggan telah melakukan 

belanja di supermaket ABC, dimana:

– 200 orang membeli Sabun Mandi

– dari 200 orang yang membeli sabun mandi, 50 orangnya membeli 

Fanta

Jadi, anomali pembeli menjadi, “Jika membeli sabun mandi, 

maka membeli Fanta”, dengan nilai support = 200/1000 = 20% 

dan nilai confidence = 50/200 = 25%



Stay Update with Latest 
Digital Marketing Trends

Test and Learn – Jangan Takut

Mencoba





Thank You for Watching!

Abdul Razak Naufal

https://abdulrazaknaufal.com

Any Questions?

https://abdulrazaknaufal.com/

